
étapes
        P O U R  R É U S S I R  V O T R E
T R A N S M I S S I O N  D ’ E N T R E P R I S E



L’ob ject i f  premier
est  d ’ant ic iper  

1
VOTRE 1ER RENDEZ-VOUS
D’ACCOMPAGNEMENT

Conseils gratuits et sans engagement. 
Document Fidbienvenue.   
Notre veille sur Scoop it « La reprise d’entreprise »!

Le  + FIDAQUITAINE

Des  conse i l s  préc ieux  pour
céder  au  mieux

2
LE  DIAGNOSTIC
DE VOTRE SOCIÉTÉ

Identi�cation des forces et faiblesses
de votre société lors d’un audit complet :
comptable, �scal, de gestion, social et marketing.

Le  + FIDAQUITAINE

Une éva luat ion  cohérente  e t
une  é tude  des  modal i tés  de  cess ion   

3
L’ÉVALUATION DU PRIX
DE VOTRE ENTREPRISE

Forte expérience dans la détermination de la valeur
d’une entreprise (activité, clientèle, RH, équipement,
données �nancières…).

Le  + FIDAQUITAINE

Vous  a ider
à  y  vo i r  c la i r  !

4
L’ÉTUDE DE  L’ IMPACT
FISCAL  DE  LA  CESSION

Étude de l’impact social, personnel, �scal, professionnel. 
Optimisation du montage juridique, �nancier, patrimonial.
Notre expérience, nos réseaux, nos partenaires.
Étude d’éligibité au pacte Dutreil. Votre bilan retraite. 

Le  + FIDAQUITAINE

La  v i t r ine  de  votre  pro je t
5

LA  PRÉPARATION D ’UN
DOSSIER DE  PRESENTATION
DE VOTRE ENTREPRISE

Travail sur un argumentaire.
Rédaction d’un rapport de présentation de l’entreprise
ou du fonds de commerce, à destination des repreneurs. 

Le  + FIDAQUITAINE

In terne  e t  Ex terne  
6

LA  DEFINIT ION
DE VOTRE PLAN
DE COMMUNICATION

Le + FIDAQUITAINE

Dé�nition d’une méthode et d’outils pour communiquer.
Notre pôle marketing, notre réseau
et notre base de données de repreneurs.

7

L’ASSISTANCE DANS LA  NÉGOCIATION

Le + FIDAQUITAINE

L’accord de con�dentialité.
Relecture et négociation de la lettre d’intention.

L’ASSISTANCE DANS L’ORGANISATION
DE LA  TRANSMISSION DU POUVOIR

Le + FIDAQUITAINE

Relecture des documents établis par votre avocat
ou notaire : le protocole d’accord, la garantie actif
et passif, l’acte de cession.

Préparer  l ’aven i r
avec  méthode   

8
L’ÉTUDE D ’UNE STRATÉGIE
DE RÉINVESTISSEMENT
DE VOTRE CAPITAL

Nos veilles sur le sujet et nos partenaires.
Mise en place opérationnelle du pacte Dutreil
le cas échéant.

Le  + FIDAQUITAINE



céder
votre entreprise ?

V O U S  R É F L É C H I S S E Z  D E P U I S

L O N G T E M P S  À

Cette o�re est soumise à des conditions générales de vente, qui vous seront précisées dans la proposition de lettre de mission et expliquées par votre conseiller 
direct. En fonction des spéci�cités éventuelles de votre projet, nous décidons à l’issue de l’étape N°1, si les tarifs du pack peuvent vous être appliqués. En cas 
d’aménagements, nous vous communiquons un devis adapté. 

PLUS DE 100  CLIENTS  ACCOMPAGNÉS
DANS LEUR OPÉRATION DE TRANSMISSION

UNE FORMULE À  T IROIRS  E T  NOVATRICE

UNE ÉQUIPE  À  VOTRE SER VICE

L E  P A C K  F I D C E S S I O N

E S T  F A I T  P O U R  V O U S  !

N°1

ÉTAPE DESCRIPTION

CESSION
D’UN FONDS DE

COMMERCE

CESSION
D’UNE

SOCIÉTÉ

N°2

N°3 

TOTAL PRÉVISIONNEL (Hors part en règie)

TOTAL MOYEN SUR 12 MOIS
Par prélèvement et sans frais supplémentaires

600 € HT 1200 € HT

1500 € HT

OFFERT

3500 € HT

OFFERTVOTRE 1ER RENDEZ-VOUS D’ACCOMPAGNEMENT

LE DIAGNOSTIC DE VOTRE SOCIÉTÉ

L’ÉVALUATION DU PRIX DE VOTRE ENTREPRISE

N°4 600 € HT 850 € HTL’ÉTUDE DE L’IMPACT FISCAL DE VOTRE CESSION

N°6 LA DÉFINITION DE VOTRE PLAN DE COMMUNICATION

N°5 1600 € HT 2800 € HTLA PRÉPARATION D’UN DOSSIER
DE PRÉSENTATION DE VOTRE ENTREPRISE

N°8 L’ÉTUDE D’UNE STRATÉGIE DE
RÉINVESTISSEMENT DE VOTRE CAPITAL

N°7 

180 € HT/h 180 € HT/h

600 € HT 600 € HT

4900 € HT 8950 € HT

745 € HT408 € HT

OFFERT OFFERT

OFFERT OFFERT

L’ASSISTANCE DANS :
7.1 LA NÉGOCIATION AVEC LE REPRENEUR

7.2 L’ORGANISATION DE LA TRANSMISSION
      DU POUVOIR



ENSEMBLE,
C U LT I V O N S  V O T R E  R É U S S I T E  !

w w w . . c o m

POUR PLUS DE DÉ TAILS,  DES VIDÉOS
E T DES TÉMOIGNAGES SUR LE PACK FIDCESSION,

RENDEZ-VOUS SUR :  

Martin SCHNAPPER 
Expert-comptable   
Commissaire aux Comptes 
m.schnapper@�daquitaine.com 
06 80 98 41 61

Muriel DAUDIGNON 
Expert-comptable 
m.daudignon@�daquitaine.com 
06 95 98 03 12

05 56 40 94 20
 3 Avenue Georges Clemenceau
33150 CENON

05 53 46 65 16
26 Rue Chanzy 
24000 PERIGUEUX

SERVICES POUR ENTREPRENEURS


